PP Desert Hawk

Ahnlich wie die Falken ein Mauseloch auf der Jagd nach
Beute umkreisen, treffen sich die verschiedensten
Unterhandler, Ver- und Einkaufer in der weltbekannten
Stadt der Handler: Dubai.

Optimale Ergebnisse in Gesprdachen mit diesen hoch
qualifizierten Raubtieren der Verhandlungskunst kénnen
Sie nur durch die flieBende, unmerkliche und
Ubergangslose Anpassung von Taktiken, Mandvern,
Manipulationen und Strategien innerhalb des
Verhandlungsverlaufs erzielen.

Niemand lernt theoretisch im Klassenzimmer
schwimmen und springt anschliefend ins tiefe und oft
kalte Wasser.

Erlernen Sie vor Ort, auf dem heilResten Pflaster fur
grofBe Geschidfte, die hohe Kunst der
Verhandlungsfiihrung.

Wenn Sie es in Dubai schaffen, dann haben Sie es
geschafft.

Kursgebiihr und Dauer:
(4 Tage) 5.750,- Euro zuzligl. gesetzl. MwSt., inkl.
Flug und Unterbringung

Eine Vielzahl von Firmenreprasentanten ist nur in einem
bestimmten Verhandlungsstil getibt und wenden diesen
in jeder Situation an. Dieser fatale Fehler kann
katastrophale Auswirkungen haben, denn keine Situation
und kein Gesprachspartner sind absolut identisch zu
vorangegangenen Verhandlungen.

Einzelne Berater von Mildner & Associates treten als
professionelle Unterhdndler auf Wunsch im Namen des
Klienten auf. Dabei fihren wir eine Verhandlung niemals
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Die Themen fiir drei Seminartage:
Verhandlungsbausteine
Kapitale Fehler
Machtausiibung
Finf verschiedene Verhandlungseréffnungen
Das Absichern von Zwischenergebnissen
Die gezielte Beeinflussung
Verschiedene Argumentationsmodelle
Tauschung und Bluff
10 verschiedene Verhandlungstaktiken
Selbstbeherrschung und gespielte Wut
10 verschiedene Mandver der Schlagfertigkeit
Und das Wichtigste: Ubungen, Ubungen, Ubungen...

4. Tag: Verbringen Sie einen Tag in Karama/Dubai, um
das Erlernte mit Handlern zu vertiefen, die lhnen nichts
schenken werden. Hier wird gnadenlos um jedes
Geldstlick gefeilscht. Wird es Thnen gelingen, diese
getibten Verhandlungsfiihrer im Preis zu driicken?

Seminarort: Dubai

alleine. Immer steht uns juristischer Beistand aus dem
jeweiligen Fachgebiet zur Seite. Hierbei gilt es, das
maximale Ergebnis aus der momentanen Verhandlung
unter Nutzung des gerade passenden Verhandlungsstils
unter Einsatz des praktikabelsten Mandvers zu erzielen.
Geschickte Verhandlungsfiihrung besteht zu zwei Dritteln
aus erlernbaren Fahigkeiten. Nutzen Sie diese Fahigkeiten
der Berater von Mildner & Associates gewinnbringend
fur lhre Ziele.






